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Cross-Selling (Capraz Sati §)
Basin Aciklamasi PC/2014/33

Erfurt/Manavgat. Gun gectikce daha c¢ok isletme dogrudan satis yoéntemini kullanarak giderlerini %80’e
kadar varan oranlarda distrmektedir.

Bircok isletme yillar boyu Uretim alaninda giderlerini diisirmeye ve verimliligini artirmaya cabalarken
simdilerde bu isletmelerin cogu satis alaninda da tasarruf edebileceklerini fark etmeye basladilar.

Turkiye'de 2013 yilinda yaptigimiz bir arastirmaya gore katihmci isletmelerin Ugte ikisi tanitimi
yapilmasi gereken Uriin ve hizmetlerinin dogrudan satis giderlerinde yeni misteri kazanmayi ihmal
etmeden tasarruf tedbirleri almayi disinebileceklerini bildirmislerdir.

Cagin gereklerine uygun bir “kira satis organiyaszonuyla” sadece tasarruf etmekle kalinmayacagi gibi
tamamlayici hedef gruplar ve branglar sayesinde bitiin satis sirecinin etkinlik ve verimliligi de
artirllabilir. Bu durumda kira satis organizasyonumuza bagl bir calisanimiz kendisine aylik 600
Avro’dan baslayan sabit bir tcret ile disik bir prim verilmesi ve masraflarinin karsilanmasi kosuluyla
musterilerinize tanitimi gereken trln ve hizmetlerinizin dogrudan satisini gerceklestirebilir. Bunun
yerine yonetim, satin alma, tretim, insan kaynaklari, depolama, nakliye ve satis alanlarinda karar
vermeye yetkili 10.000 kisilik irtibat listemizden sizin igin en dogru secimi yapmay! bize de
birakabilirsiniz. Bu kisilerin yardimiyla masrafsiz ve kisa zamanda kazanc elde edebileceginiz gibi daha
cabuk satis gérismelerine gecgebileceksiniz.

Ayrica bu satis elemaninin ‘aligveris sepeti’ sayesinde kisitli bir zamanda ve belirli bir piyasa veya satis
test alaninda satisa baslayabileceginiz gibi satiglarinizi artirma imkani da elde edebileceksiniz.

Bu sayede gezici bir satis elemanin avantajlarini (6r. misteriye herglin yerinde ulasma) ticari
temsilcinin avantajlari (6r. bireysel inisiyatif alma ve sonuc odakli olma halleri) ile birlestirebilirsiniz.
Ayrica gezici satis elemaninin dezavantajlarindan (6r. brang ve hedef gruba siki baglilik, aylik miktar
sigorta primi ve donanim giderleriyle 1600 Avroyu asan 6demeler) ve ticari temsilcinin ilk bakista belli
olmayan dezavantajlarindan ( tanitima ihtiya¢ duyan Grtin ve hizmetler giinlik olarak sunamama ve
buna bagh kazanc kayiplari ile ayrilma halinde miktari onbinleri ve hatta ytzbinleri bulabilcek diger
zararlar) boylece kacinabilirsiniz.

Bu sayede her branstan degisik blyuklikteki isletmeye ulasabilme imkanini elde ediyoruz.

Buguine kadar fotovoltaik, riizgar enerjisi ve hidroelektrik enerji Ureticilerinden makine Ureticileri ile tesis
kuruculari dahil olmak Uzere oradan metal, elektronik ve yazilim endustrileriyle tibbi, elektronik,
kumanda ve kontrol teknikleri alanlarina uzanan ve riin ve hizmetleri tanitima ihtiya¢ duyan ve
bunlarin miizakere ve satis sireci bir yili bulan tim diger branglardan musterilerimiz oldu.

Siz de bu modern, uygun fiyatli ve esnek kira satis organizaszonu hakkinda bilgi sahibi olmak ister
misiniz?

O halde bize hemen bu e-posta adresi tizerinden ulasabilirsiniz:

cross-selling@personalitycoaches.eu
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